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‘ SUR 24 MOIS
SOIT 1 430 HEURES
- = METIERS WISES
- Réparties previsionnellement comme e . \
o B » Chargé.e de Clientéle
o 2 jours de formation par » Manager Adjoint
semaine (16 heures) » Merchandiseur / E-commerce

4 semaines 100% en entreprise
en décembre
2 semaines 100% en entreprise

en aout FEE - FIEQLHS

1 semaine en examen incluant : p———S . '
épreuve technique et entretien » Etre titulaire d'un BAC

final b Maitrise du francais écrit et oral

» Second de Rayon

n:él.ls -

» 0€ de frais de scolarite

» Formation remuneérée selon la grille de
Prochaine rentree salaire d'apprentissage en vigueur.

25 aout 2025

DATES

Version 1 - Mise a jour le 01/04/2025
Toutes nos statistiques sont disponibles sur demande aupres du secrétariat

FEDAGOGIE

) Présentiel sur site
, » Possibilité ponctuellement de faire du
- . .
amp  distanciel synchrone et asynchrone
\

e

» Outils et supports numeériques favorises
» Pedagogie differenciee

» Méthodes actives

» Travaux de groupe et individuels

@ sccretariat@formation-suf.com | 0262 715 700 974.formation-suf.com
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MODALITES
DE SUIVI

Feuille d'émargement - Evaluation
des acquis des stagiaires en cours de
la formation - Analyse des
informations obtenues - Remise d'un
dipldome de fin de formation

MODALITES
D'EXAMEN

Epreuve écrite et orale en fin de
formation devant un jury habilite par
'Education Nationale

POURSVUITE
D'ETUDES

Possibilite de continuer les études
vers une Licence ou Bachelor - Pas
d'equivalence pour ce titre.

EQUIPE
PEDAGOGIQUE

L'équipe Stand Up Formation
s'engage a mettre a votre disposition
des formateurs.trices ayant des
compeétences reconnues dans leurs
domaines d'interventions.

0 secretariat@formation-suf.com | 0262 715 700 |
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@ EJECTIFE

A lissue de cette formation vous serez capable de :

Enseignement général
» Culture générale et expression
[» Langue etrangere
[» Culture economique, juridique et manageriale

Enseignement professionnel
[» Développer la relation client et vente conseil
o Assurer la veille informationnelle
o Reéaliser des etudes commerciales
o Vendre et entretenir la relation client

[» Animer et dynamiser une offre commerciale

o Elaborer et adapter en continu l'offre de produits
et de services
Organiser l'espace commercial
Développer les performances de l'espace
commercial
Concevoir et mettre en place la communication
commerciale
Evaluer l'action commerciale

o

o

[o]

[o]

> Gérer les opérations courantes
o Prevoir et budgeétiser lactivite
o Analyser les performances

[» Manager une équipe commerciale
o Organiser le travail de l'équipe commerciale
o Recruter des collaborateurs
o Animer l'équipe commerciale
o Evaluer les performances de l'équipe

IMSCRIPTION sk
EM LIGHE

A e——

Référent Pédagogique et handicap
Johan LYSANDRE
johan@formation-suf.com

974.formation-suf.com
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